LPG

Co jakis czas mam faze ( nie wiem czy jeszcze tak sie méwi bo
moze to juz taki sam obciach jak moéwic ,dzezzi”) aby kupi¢ sobie
nowe auto.

Miatem juz faze na Harleya, na Quada i na skuter miatem faze.
Chwata Bogu, dretwi ekspedienci w tych salonach troszcza sie o
mojq kase i ttamszg moj eteryczny entuzjazm juz w zarodku.
Rekordzistg byt ,sprzedawca” w firmie Liberator z Warszawy ktéry
podczas trzech krotkich spotkan, zabit we mnie fascynacje markg
Harley Davidson i mojg chorg, wrecz maniakalng che¢ posiadania
modelu Sportster. Dokonat tego za pomocg niewyobrazalnych
dawek arogancji, braku umiejetnosci stuchania, i werbalnej agresiji.

Z tymi zdolnosciami magtby leczy¢ z alkoholizmu, nikotynizmu
lub nawet homoseksualizmu.... (ups..;)

I to wszystko jak mowitem w czasie tylko trzech spotkan.... Miatem
faze na enduro i tu juz nie pozwolitem sie nikomu zniechecic¢.
Uzywang DR -ke kupitem na allegro.

Ale jak juz podjechatem DR-ka do salonu Suzuki, zeby
zobaczy¢ piekne Suzuki D400 to juz Pani nie zwrdcita na mnie uwagi.
No bo i po co? Przeciez miatem juz kilkuletni motor, kolejnego nie
kupie, no nie?

Ale do rzeczy.

Odwiedzitem pét roku temu salony 2 firm w poszukiwaniu auta.
Nie powiem jakich firm, bo to nie istotne. Moja przezorna ksiegowa,
ktdra przez 3 lata zabraniata mi kupi¢ auto, a fakture na toner
obraca w reku 3 x pytajac ,czy toner na pewno mi jest potrzebny” ,
teraz zmienita zdanie. Patrzgc na moj samochdd, jego liczne
wghniecenia, pourywane klamki zmatowiate szyby i potrzaskany
zderzak - wrecz mnie do zakupu przymusza. Ttumaczy mi, ze dobre
auto to moja wizytéwka. Ja tam jednak twierdze, ze mojg wizytéwka
jest Smiate skuteczne trenerstwo, a wspotczesne auto to tylko
blacha, i niestety coraz wiecej tandetnego plastiku i zawodnej
elektroniki. Jak bym sprawy nie przeciggat, Dead -Line mego Fiata
zbliza sie...

No to wréoémy do salondéw. Nazwijmy je enigmatycznie ,X" i ,Y”
W salonie firmy , X" zainteresowatem sie Passatem kombi. W
leasingu.. Taki fajny, prosty, moze nieco przyciezki, jak poczucie
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estetyki jego twércéw, ale w sumie jednak fajny. Prestizowy taki.
Kiedy pogadatem sobie ze sprzedawcq, i doszto do spraw
technicznych, tenze sprzedawca stat sie bardziej lakoniczny. Po
prostu nie wiedziat tego i owego. Pomyslatem, co tam, nie kazdy
musi by¢ ekspertem.

Wszystko bytoby dobrze, gdyby nie to, ze w konicu jakos tak
nieopatrznie powiedziatem:

, no tak, ale ja do tego auta chce zatozy¢ gaz, czyli LPG”
Patykowaty ekspedient spojrzat na mnie z najwyzszej proby
dezaprobatq. Zupetnie tak jakby nagle zobaczyt zaslinionego
kloszarda z kupg w spodniach, ktéry przypadkowo zawieruszyt sie w
Luwrze.

Wydat wargi i powiedziat: ,Alez prosze pana! (az dziwne, ze w tej
sytuacji uzyt formuty ,Pan” — pewnie jeszcze z przyzwyczajenia), no
wiec powiedziat lekko podniesionym gtosem: Alez prosze Pana, to
jest Passat! Tu nie zaktada sie gazu!!”

No to dupa! Pomyslatem sobie. Cate to udawanie ze mam w domu
pianino i czytam ksigzki wzieto w teb. Teraz wyszto na jaw, ze buty i
krawaty kupuje w Tesco, a galaretowata intelektualnie Ilona
tepkowska ksztattuje moj codzienny obraz Swiata.

Spojrzatem na niego skruszony, i wymamrotatem - no tak,
przepraszam Pana, ja nie pomyslatem... A on - wyobrazcie sobie-
nawet nie dostrzegt ironii! I wybaczyt mi.

A pomyslatem o nim nic innego, tylko to, ze jest zatosnym gtupkiem.
I wyszedtem....

W salonie firmy ,Y” w Mosciskach wypatrzytem auto RAV-4
Rozmowa potoczyta sie podobnie, z tym ze sprzedawca - prawdziwy
Japonczyk,
byt w rozmowie ze mng_ciepty i rzeczowy. MowiliSmy po polsku! Jak
zobaczyt moje ubtocone buty, i ustyszat ze ja naprawde bede jezdzit
w terenie zdecydowanie i rzeczowo odradzit mi zakup super
terendwy z plastiku RAV-4.

O RAV-4 powiedziat:"To nie jes auto terenowa, to tylko udawa
tak.. Dobra terenowa jes$ Hi-Lux, Land Cruiser. To nie, to udawa
terenowa..”

Tym stwierdzeniem wzruszyt mnie i rozbawit jednoczesnie.

No ale ja znowu po jakims$ czasie powiedziatem swojq dziadowskg
mantre:
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, ho tak, ale ja tu chce zatozy¢ gaz, LPG"” ( to moje buractwo jest nie
do zniesienia! Jak kogo nie stac to nie jezdzi.... i tyle ;)

Pan spojrzat na mnie z uwagq. UsSmiechnat sie z zaktopotaniem
i powiedziat: ,Jasne! Ale dopiero pigtek...., prosie wybaczyc, jes
kolejka czekajgcych”. Po czym znowu swym japonskim zwyczajem
sie usmiechnat i lekko skifonit.....

W sumie nie kupitem ani jednego, ani drugiego auta, gdyz w
miedzyczasie zobaczytem ceny 3 - letnich pojazdéw sprowadzanych
z Europy wynoszace 40% ceny auta w Polskim salonie a czasem
nawet mniej. Mato tego, nowy Jeep sprowadzony z USA kosztuje
nawet 60 tysiecy PLN taniej niz w Polsce. No ale tam recesja...

Jednak cata sytuacja data przyczynek do pewnej ogolnej
refleksji. Firma ,X” ma tarapaty, zzerata jg gtosna afera korupcyjna i
doptaca do kazdego auta ok. 180 EUR. Jej sprzedaz w Polsce spada,
i bardzo dawno juz nie widziatem handlowca, ktéry jezdzit by autem
tej firmy.

Firma ,Y” zarabia na kazdym aucie okoto 1600 EUR, autami tej
marki jezdzg Handlowcy i dyrektorzy firm w catej Polsce, a w
raportach niezawodnosci ADAC prawie zawsze jest na pierwszym
miejscu.

No i teraz pytanie zasadnicze: czy firma ,X” wpadta w tarapaty
bo zatrudnia nieudolnych i aroganckich sprzedawcow , czy tez, w
wyniku upadku morale i klopotdow wewnetrznych zatrudnia takie
wiasnie kurioza.

No i tak: czy sukces Y czyli Toyoty (ups! wygadatem sie...)
bierze sie stad, ze ma fajnych sprzedawcéw, czy tez jest odwrotnie:
fajna firma niczym magnes przycigga fajnych ludzi.

Nawet z dalekiej Japonii...

A moze to sie toczy rownolegle? Jak to w zyciu... Tak czy
inaczej w jednej i drugiej firmie jest doskonate pole dla szkolen; w X
- rewitalizacyjnych a w Y — doskonalgcych. Bo w sumie i jedna i
druga firma ma w sobie ,to cos”, tylko kazda co$ innego...
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O autach dla ,ludzi z wyobraznig” czyli jak to nas obrazano w Renault oraz o
niezwyktym, 100% profesjonalnym salonie Mitsubishi, napisze niebawem!
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